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TRADING CONCEPT ตอน เซียนเดง…แตเราไมเดง 
 
 โบราณวายอดชาย…ใฝหาหญิงงาม 
 แตถาถามนักเลนหุน สิ่งหนึ่งที่เฝาใฝฝนหาจริงๆ คือ… 
 การไดสัมผัส…ประสบการณ…หุนเดง 
 พูดถึงหุนเดง ใครก็อยากมี ใครก็อยากได เพราะการที่เรา 
double เงินทุนไดแตละครั้งนั้น สงผลกับการเติบโตของพอรตไดอยาง
มีนัยสําคญัมากทีเดียว 

 “หากเงินกอนของทาน ผานหุนเดง 
 เต็งๆ สัก 3 รอบ เงินกอนนั้นก็เกือบๆ 
 จะเพิ่ม 0 ไปไดอีกหนึ่งหลักแลว” 

 เรื่องจริงที่แสนเศราคือ…ประโยคขางบนไมจริงเสมอไป 
 สวนสาเหตุที่ทําใหไมเกิดขึ้นจริงนั้น ไมคอยมีใครอยากบอก 
แถมบางครั้ง บรรดากูรูหรือเซียนเอง กลับเตะตัดขา ทําใหพอรตทานไป
ไมถึงเดงเสียดวย 
 พูดไปจารยตี…่อาจโดนดา…ถือซะวาแอบมากระซิบใหฟง 
 

หุนเดงของ…เซียน 
 หลายคนไปสัมมนา ฟงสัมภาษณเซียนตางๆ แลวก ็พยายาม 
เดาใหออกวาเซียนถือหุนอะไร เพราะใจอยากไดกําไร อยากไดเดง
เหมือนอยางเซียน 
 กลับมาซื้อตามแลว…กไ็มเห็นไดเดงกบัเขาสักท ี
 ปญหาที่ตองยอมรับแรกคือ….ทนุไมเทาเซียน ถึงแกยาก แต
พอยอมรับได เพราะบางทีหุนที่เซียนถือมีเปาหลายๆ เดง เราเขาตาม
อาจไดเดงไมรัวๆ เทาเซียน แตอยางนอยก็พอไดเดงกับเขาบาง 
 มาดูปญหาที่ใหญกวา แถมกัดกินกําไรของเราแบบสุดๆ 
สมมติให ไดซื้อหุนเดียวกับเซียน และมีทุนเทากับเซียน 
 ตัวนี้เปาหมายหลายเดง…เอาละมานั่งรอเปนเศรษฐีกัน 
 ความจริงหนึ่งคือ การที่ราคาจะขึ้นไปเทาตัว ไมไดไปในวัน
สองวัน และ ไมไดเดินหนาลุยขึ้นเรื่อยๆ ขึ้นทุกวันจนถึงเปา แตเหมือน
ละคร มทีัง้สุข เศรา เคลาน้ําตา ตบจูบกันชุลมุน 
 ราคาขึ้นไปแรงๆ แลวพักตัว 
 สุดทายคนถอืก็ใจสั่น…โทรถามเซียนตามรายการตางๆ 
คําตอบยอดนิยมคือ 

“ราคาระดบันีเ้ริม่แพง ระยะสัน้เสี่ยงพกัตวั แตระยาวยงัดดูอียู” 
ตบทายดวย “แนะนาํแบงขายทาํกาํไรออกมาบาง” 

  เดงไปกับ…เซียน 
 เอาละ เรามาดูสิ่งที่เกิดกัน จารยตี่ลองคิดแบบน้ี 
1. ลงทุน 1 ลานบาท ซื้อหุนราคา 100 บาท จํานวน 10,000 หุน 
2. หุนราคา 100 บาท ใน 1 ป ราคาวิ่งไป 1 เดงจบที่ 200 บาท แต
ระหวางทางมีแกวงบาง ใหความผันผวนซัก 2% 
3. จัดการพอรตดวยการทยอยขายทํากําไรทุกๆ 50,000 บาท (5%) 
โดยขายเอากําไรออก และคงทุนไวที่ 1 ลานบาทตอไป 
 ผลที่ไดเปนดังรูปครับ 

 
ราคาหุน คือเสนสีดําวิ่งจาก 100 ไป 200 กวาบาท (แกนซาย) 
ที่เหลือคือเงินเรา (แกนขวา) 
 1) สีน้ําเงิน คือพอรตหุน (จะอยูบริเวณ 1 ลานเสมอ) 
 2) สีเขียว คือ เงินสดสวนกําไรที่ขายหุนออกมาทุกๆ 5% 
 สีสม คอื ยอดความมั่งคั่งรวม ซึ่งเกิดจาก 1) + 2) 
สรุป เซียนทีถ่อืยาวๆ ไดกําไรไป 1 เดงเต็ม 
        แตการที่เราทยอยขาย เงินลาน เลยโตไปไดแค 7 แสนบาท 
หรือหากอยากดูผลแบบชัดกวานี้ ลองขยายเวลาออกไปใหพีคๆ 
สมมติเราไปเจอหุน 10 เดง แทนทีเ่งินลานจะเปน 10 ลาน ความมั่งคั่ง
กลับโตไปไดเพียง 3.3 ลานเทานั้น…เดงฟรีเลย 

 
 คราวหนา หากพบหุนเดง หุนเตงจา ทางที่ดีที่สดุ อาจเปน
แคการซื้อแลวถือรอ แตหากอาการใจสั่นกําเริบจนทนไมไหว อยาก
ขาย ตองมั่นใจใน Timing และมีแผนซื้อกลับท่ีดพีอ หรือมีสินทรัพย
อื่นทีจ่ะไปลงทุนตอ ไมอยางนั้น …เสยีดายเดงครับ…จารยตี ่
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รอบรั้ว ลงทุน ตอน กย็ังคาใจ…ขางในลึกๆ 
 
 ยอนไปยุค 1920s บริกรในรานอาหารกลางเบอรลิน กําลัง
งวนกับการดูแลลูกคาที่ดันเขามาพรอมๆ กันจนแนนราน แตดวยความ
เปนมืออาชีพ เขาไมไดกังวล แถมจดจํารายการอาหารของบลูมา และ
เพื่อนในกลุมทุกคนไดอยางแมนยํา ทวาหลังคิดเงินแลว เมื่อบลูมา ซีกา
นิค กําลังจะออกจากราน ความประทับใจนั้นก็แทบหมดไป บริกรไดลืม
รายการอาหารมือ้นั้นไปแทบจะส้ินเชิง 
 ตอมาเธอนําสิ่งที่พบมาทําการทดลอง ซึ่งเปลี่ยนมุมมอง 
และวิถขีองนักการตลาด หรือแมแตการทํารายการทีวีไปตลอดกาล 

มันคือพฤติกรรม ที่เรียกวา ซกีานคิ เอฟเฟกต (Zeiganik Effect) 
 

คุณเคยมีอาการแบบนี้ไหม 
 นองเจนมนีัดประชุมสําคัญกับลูกคาพรุงนี้…หัวค่ํากะเปดซรีี่
ดูสักตอนกอนนอน มารูสึกตัวอีกทีเกือบเชาดูแทบจบซีซัน 
 สมหญิงถูกสมชายยืมเงินตั้งแตมัธยม จนวันนี ้เงินหาพันทา
จะสูญ 
 ทรงชัยยืมเงินทรงฤทธิไ์ปซอมรถที่เสีย แตคืนทันทีที่เงนิเดอืน
ออก ทุกวันนีท้ั้งสองยิ่งรักดี ครั้งนั้นซอมรถไปเทาไหร จําไมไดแลว 
 ปุยนุนกําลังลดหุน เห็นขาวในโถเหลือ 2 ชอน แตเริ่มอิ่มเลย
ไมตักเพิ่ม พอดีกวา สวนปุยฝาย เริ่มอิ่มเหมือนกัน แตเหลือขาวในจาน
อีก 2 ชอน เลยฝนกินตอจนหมด 
 อาการทั้งหมดจารยตี่วา หลายคนคงเคยเจอ ไมแปลกอะไร 

  แตหัวใจสําคัญของเรื่องนี้คือ ปรากฎการณของสมองที่
เรียกกันวา “ซีกานิค เอฟเฟกต” 
 คือการที่ เราเริ่มลงมือทําอะไรลงไป หรือพบเหตุการณใดที่
ยังไมจบ สมองมักจดจอ หรือพัวพัน อยากสานตอสวนที่เหลือ แต
กลับกันเมื่อทําเสร็จแลวก็เกิดการปลอยวางและลืมเลือนไปไดอยาง
รวดเร็ว ดังนั้น 

“อยากจาํ…อยาทาํครบ” 

 
การประยุกตใช 
 บางรานกาแฟใชการแจกบัตรสะสมแตมแบบ 10 ชองที่
สแตมปแลว 2 ชอง แทนบัตรเปลาที่มีชองวาง 8 ชอง 
 หรือใครอยากอานหนังสือ โดยเฉพาะหนังสือหุนเลมหนาๆ 
หนังสือการเงินที่นาเบื่อ อาจหยิบขึ้นมาอานไดงายขึ้น ถาลองคิดวาจะ
อานแค 5 หนา จากนั้นซีกานิค เอฟเฟกตจะพาเราอานใหจบบทเอง และ
เมื่อไหรที่เกิดอารมณอยากรูตอ ลองหยุดพัก ทิ้งความอยากใหพุง
พลานขึ้น จะชวยความจําเรื่องนั้นไดเดนชัดขึ้น 

สมองเราเอง…แตบางครัง้ก็ตองหลอกตัวเองกันบาง…จารยตี ่
 
 
 

คําคมเซียนหุน 

“เปนการดกีวา… 
ท่ีจะเปล่ียนแปลงความคิดเห็น 
แทนท่ีจะยืนหยัด…กับส่ิงท่ีผิด” 

 
 
 

 
 
 

โสกราตสี (Socrates) 

 

"It is better to change an opinion 
than to persist in a wrong one." 
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